Lot g

LandBauTechnik Bundesverband

R

DLG

Zehnjihrige Erfolgsgeschichte gefeiert

Format Werkstatt live erreichte seit 2007 iiber 25.000 Zuschauer -Teil der Kampagne ~Starke Typen®

technica, das war Anlass fiir eine kleine

Feierstunde auf der Agritechnica. Hier
nahmen Branchen-VIPs wie viele Ausbilder
und Verbands- und Herstellervertreter teil.
DLG-Prisident Bartmer, Krone-Chef Bernard
Krone und der Prisident des LandBauTech-
nik-Bundesverbands Ulf Kopplin wiirdigten
die besondere Win-Win-Win-Situation fiir die
Agritechnica, Industrie, Handel und Hand-
werk: In zehn Jahren zeigten sechs Teams aus
knapp 50 Kollegenbetrieben ihr Kénnen, in-
terviewt von vier Moderatoren und besucht
von iiber 25.000 Zuschauern — eine beispielge-
bende Brancheninitiative, die mittlerweile auf
vielen Branchenmessen dutzendfach kopiert
wurde und wird.

DLG-Prisident Carl Albrecht Bartmer:
.Der Landmaschinenmechatroniker ist das
wichtigste Bindeglied zwischen super Herstel-
lern und super Landwirten! Einen Ausfall der
Technik kann sich keiner leisten. Wir brauchen
phantastisches Personal!®

Bernard Krone als Unterstiitzer und als
Vertreter der Hersteller, die diese Aktion un-
terstiitzen, betonte: ,Ohne Euch ist Stillstand,
Thr seid das Ol im Getriebe unserere Industrie.
Der Handel ist fiir uns unverzichtbar, diesen
Service in der Fliche konnen wir nicht leis-
ten.“ Ulrich Beckschulte vom Orga-Team der

Zehn Jahre Werkstatt live auf der Agri-
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Bernard Krone sprach fiir die beteiligten
Hersteller: ,Der Handel ist flir uns unver-
zichtbar!*

Werkstatt live gab untermalt von Fotos einen
unterhaltsamen Riickblick in die zehnjahrige
Geschichte dieser Aktion.

Die Werkstatt live ist Teil der Branchen- und
Nachwuchswerbungskampagne ,,starke Typen”
fiir die Land- und Baumaschinentechnik: Nur

UIf Kopplin: ,DLG, Handel und Handwerk
sowie die Industrie ziehen bei dieser Akti-
on an einem Strang!”

mit ausreichend vielen und guten Leuten in
den knapp 4.000 Fachwerkstitten konnen
diese ihren Kunden optimalen Service bieten.
Nur dann kénnen die Landtechnikhersteller
neue Technik im Markt platzieren - eine ganze
Branche zieht hier an eipem Strang. Das war




AGRITECHNICA 2017

In 55-miniitigen Shows erlautert das Team
in Interviews mit der Moderatorin seine
Arbeit. Die Kamera Ubertréagt die Details
auf einen groBen Bildschirm.

der Leitgedanke, unter dem vor zehn Jahren
Handel/Handwerk, Hersteller und der Veran-
stalter DLG 2007 die erste Werkstatt live — in
damals noch deutlich anderen Formaten - in-
itiierten.

An den sieben Messetagen der jingsten
Agritechnica hat das ,Team Werkstatt live" in
Halle 2 in 55 Shows gut 5.000 Besucher - dar-
unter ca. 4.000 Schiiler und Schiilerinnen aus
allen Bundeslindern - zeigen kénnen, dass der
Ausbildungsberuf Land- & Baumaschinenme-
chatroniker/in zukunftsorientiert und innova-
tiv ist, auch und gerade fiir junge Frauen eine
Karriereoption bietet.

Das Team aus 16 Meistern, Servicetechni-
kern, Gesellen und Auszubildenden begeister-
te die Zuschauer mit Informationen rund um
Ausbildung und Karrierechancen sowie mit ih-
ren vielfiltigen Personlichkeiten, Talenten und
Zukunftsplanen. Neben der Einfithrung in die
Maschinen - in der Werkstatt live 2017 stan-
den Traktoren von Deutz-Fahr und Kubota,
eine Pflanzenschutzspritze von Amazone, Auf-
sitzer und Automover von Husqvarna, Elekt-
ro-Gartentechnik von Stihl, ein MD-Einzug
von Claas, eine Ballenpresse von Krone und
Werkzeug von Gedore auf dem Programm,

Pawelzik

DLG-Prasident Carl Albrecht Bartmer:
»Flr die Landtechnik brauchen wir phan-
tastisches Personal®.

beriet das Info-Team aus Landes- und Bundes-
ebene am Info-Point viele Lehrer, Eltern und
Jugendliche ausfithrlich. Simtliche fiir die
Messe eingeplanten ,,Starke-Typen"-Materia-
lien liegen heute bei den Auszubildenden in
spe zuhause.

Interview

Die Premiere ist bestens gegliickt

Der eilbote traf die Ausstellungsleiterin Marie Servais wahrend der Messe

as IC auf dem Messegelinde in Han-
D nover ist die Organisationszentrale der

DLG-Messeleitung fiir die Agritechni-
ca. Hier laufen alle Fiden der Ausstellung zu-
sammen. In diesem runden weiflen, an einen
gelandeten UFO erinnernden Bau hat die Ag-
ritechnica- Ausstellungsleiterin Marie Servais
ein eigenes Biiro bezogen. An der Wand hinter
ihrem Schreibtisch hingt ein riesiger Plan des
Hannoveraner Messegelindes mit den Hallen
in unterschiedlichen Farben gekennzeichnet.
Frau Servais empfingt uns an dem kleinen Be-
sprechungstisch am vorletzten Messetag ent-
spannt und gut gelaunt:
Frau Servais, welches Gefiihl hatten Sie, als
Thnen die Ausstellungsleitung der Agritech-
nica angetragen wurde?

Marie Servais: Ehrlich gesagt, ich war froh,
dass ich auf einem Stuhl saf}, als mir der Aus-
stellungschef der DLG, Herr Grothues, diese
Angebot unterbreitete. Ich war doch ziemlich
iberwiltigt und hatte richtig Respekt vor der
Aufgabe. Ich habe um einen Tag Bedenkzeit
gebeten, bevor ich dann zusagte.

Ich wusste aber, dass hinter mir ein grofles

Team an Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern
mit einer langjahrigen Erfahrung in allen er-
forderlichen Fachgebieten steht. Es herrscht
ein toller Team-Spirit, der Umgang miteinan-
der ist kameradschattlich bis freundschaftlich.
Die Agritechnica ist eine echte Gemeinschafts-
leistung von Vielen!
Ist es nicht eine etwas undankbare Aufgabe,
eine Veranstaltung zu iibernehmen, die so-
wohl bei den Aussteller- wie auch Besucher-
zahlen ihre Obergrenzen erreicht hat?

Keinesfalls, denn es gibt stets neue Her-
ausforderungen, so auf der Aussteller- und
Besucherseite wie auch beim Fachprogramm.
So gilt es, zum Beispiel den Max-Eyth-Abend,
die Future Lounge oder die Young Farmers
Party weiter zu entwickeln und zu optimieren.
Auch unser Fachprogramm muss mit der Zeit
gehen. Ebenso wollen wir unseren Service fiir
Besucher und Aussteller weiter verbessern.
An Aufgaben fiir die Zukunft mangelt es be-
stimmt nicht. Insbesondere steht hier auch
die Internationalisierung unserer Besucher
im Vordergrund. Unser Ziel ist es, den Anteil
internationaler Besucher weiter auszubauen.
Die Agritechnica ist die Weltleitmesse, die fiir
jeden Markt Losungen anbieten muss, Was
Thre Frage zu den Obergrenzen angeht: In der
Tat, unsere Hallenkapazitit ist ausgeschopft.
Wir stellen fest, dass bestehende Aussteller
Flichenzuwichse fiir ihre Stinde anstreben,
gleichzeitig miissen wir registrieren, dass auch
neue Unternehmen Teil der Agritechnica wet-

. Im Profil

Pawelzik

Marie Servais wuchs in Tlibingen auf
und studierte in Gottingen Betriebswirt-
schaft bis zum Bachelor. Nach einem
Praktikum im Eventmarketing und Aus-
landssemestern schloss sie ihr Studium
mit der Masterarbeit Uber Controlling in
der Logistik in Gottingen ab. 2015 kam
sie zur DLG, wo sie in der Messeabtei-
lung Verantwortung fir die Ausrichtung
der DLG Feldtage in Indien und die Ag-
ritechnica Asia in Bangkok iibernahm.
Seit Jahresbeginn ist die 29-Jahrige Aus-
stellungsleiterin der Agritechnica.

den wollen. Da sind wir gefordert, die jeweils
beste Losung zu finden.

Ist aus Threr personlichen Sicht die prisen-
tierte Technik einerseits nicht zu groff und
zum anderen zu ,elektronifizert“? Findet
sich der Durchschnittslandwirt hier noch
wieder?

Gibt es einen Durchschnittslandwirt? Die

Agritechnica bietet nach wie vor ein Angebot,
dass allen Landwirten gerecht wird, ob grofl
oder klein, ob fiir den nationalen als auch fiir
den internationalen Kunden. Nehmen Sie zum
z.B. den Baumwollpfliicker von John Deere,
der dieses Jahr hier Premiere hatte.
Wie reagieren Sie auf den Wunsch einiger
Aussteller, die einen dreijihrigen Turnus
nach Vorbild der Baumaschinenmesse Bau-
ma in Miinchen wiinschen?

Wenn wir uns jetzt die gerade zu Ende ge-
hende Agritechnica anschauen, dann wird
einmal mehr deutlich, dass der zweijihrige
Turnus richtig ist. Ein Landwirt muss sich re-
gelmafig informieren und investieren.

Die diesjihrige Agritechnica war die erste
unter Ihrer Leitung. Thr vorldufiges Resiimee?

Ich bin sehr zufrieden. Wir bekommen gu-
tes Feedback, und das macht mich stolz auf die
zwei Jahre Arbeit, die unser gesamtes Team in
dieses Projekt gesteckt hat. ¢
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